& Formation

VISIOSELLING

COMMENT INTEGRER LA PROSPECTION
TELEPHONIQUE ET LE VISIOSELLING
DANS LE QUOTIDIEN DU COMMERCIAL
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Philippe LIMOUSIN, dirigeant de Limcorp
management, 27 ans d'expérience a
des postes de commercial, manager et
directeur des ventes dans [industrie
pharmaceutique vétérinaire. Formateur en
relation client & performance commerciale.
Coach professionnel certifié.

Valentin BECMEUR, formateur en éloquence, prise de parole
& média training, fondateur du Club d’Equuence de Paris, co-
fondateur de la société Othello spécialisée dans les sciences
& technologies comportementales, auteur de plusieurs livres
et manuels sur la communication (influence politique, 2014,
Décoder ses gestes, 2015, ne vous faites plus marcher sur les

pieds, 2018).

Visio selling

by Limcorp

Cette formation « Visioselling »
a pour objectif de permettre a
votre equipe commerciale:

3 POINTS FORTS

Une formation unique en son genre

Maitrisez les ressorts de I'éloquence et de la relation client
en visioconférence et devenez un expert en visio-selling

100 % flexible

Apprenez et intégrez a votre rythme les éléments
de la formation grace aux modules de e-learning

Orientée pratique

Votre évaluation initiale et le suivi de votre progression
se fait via I'enregistrement de visio-pitchs individuels

Contact

Philippe LIMOUSIN
34 avenue de Riom
63430 Pont-Du-Chateau

0633465211

I M REPUBLIQUE FRANGAISE

contact@limcorp.fr

Organisme de Formation:
Déclaration d'activité enregistrée sous le numéro 84 63 04773 63 auprés du préfet
de larégion Auvergne-Rhones-Alpes et Certifié Qualiopi depuis le 22 décembre 2021



