& Conference

L'IMPACT DU
NEUROMARKETING
DANS LA RELATION
CLIENT

Comment l'intelligence émotionnelle

et les neurosciences peuvent impacter
notre approche client et le script de vente
de nos commerciaux ?
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Conférencier

Philippe LIMOUSIN,
Dirigeant de Limcorp
Management

Formateur, coach et
conférencier sur les
thématiques commerciales
et manageériales. Limcorp
propose des conférences
pour des publics variés (chefs
d'entreprise, managers,
commerciauy, étudiants...).

Cette conférence interactive
« Impact du Neuromarketing
dans la Relation Client »

a pour objectif :

3 POINTS FORTS

Personnalisée

La conférence démarre par un quiz qui permet d'appréhender
le niveau de connaissance de I'auditoire et d'adapter
complétement I'intervention

Interactive
Echange constant avec le public

Transposition

L'expérience commerciale et managériale acquise
par le conférencier lui permet de transposer les informations
scientifiques dans le quotidien du manager et du commercial




